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Nils Holgesson – Förutsättningar

Som metod för undersökningen ”förflyttas” en bostadsfastighet till 
landets alla 290 kommuner och dess kostnader för avfallshämtning, 

vatten och avlopp (VA), el och uppvärmning jämförs.



NH2025 – Sammanfattning



NH1996-2025 –Sammanfattning



NH2025 -Fjärrvärme

• Rekordhöjning av fjärrvärmepriset. Näst högsta nivå på 30 år.

• Prisökning på i medeltal 9,2%, dvs betydligt över inflationen (0,5%).

• Det är mer än dubbelt så dyrt i Älvdalen än Luleå (133 %)



NH2025 -
Fjärrvärme
• Prisökning på i 
medeltal 9,2%, dvs 
betydligt över  
inflationen (0,5%).

• Uttryckt i kr/MWh inkl 
moms så har priset ökat 
från 1 121 till 1 
225kr/MWh.

• Solör Bioenergi är 
leverantör I samtliga 10 
kommuner med högsta 
fjärrvärmepriserna.





Fas 1 (1996-2000)
- Årliga prisökningen för 0,1–0,4%
- Medelprisökningen är 0,3%/år
- Samma som KPI
- Prisstrategin självkostnad
- Avreglering 1996 ej påverkan
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Fas 2 (2000-2013)
- Årliga prisökningen för 2,3–5,2%.
- Medelprisökningen är 3,4%/år.
- KPI 1,5%/år.
- Prisstrategin ”affärsmässighet”-> 
Alternativkostnad.
- Vattenfalls köp av Uppsala Energi -> 
kraftig prisökning.
- Fortum och Eon följde efter och sedan 
branschen.
- Sammanfaller med bioenergipris 
uppgång och grön skatteväxling.
- Reglering utreds.
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Fas 3 (2014-2022)
- Årliga prisökningen för 0,5–1,7%.
- Medelprisökningen är 1,0%/år.
- KPI 0,9%./år.
- Prisstrategin alternativkostnad får ett 
”tak”, värmepumpar.
- Ökat kundfokus i branschen.
- Prisdialogen och Nils Holgersson-
rapporten haft en dämpande effekt.
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Fas 4 (2023-2025)
- Årliga prisökningen för 8,0-15,2%.
- Medelprisökningen är 10,8%/år, 
36% de tre senaste åren.
- KPI 5,1%./år, 16% de tre senaste 
åren
- En markant ökad spridning av 
fjärrvärmepriset
- Främst privata aktörer som höjt 
kraftigt i företrädesvis mindre 
kommuner.
- Fallande elpriser kan skapa ett 
problem för branschen?



NH2023-2025 
Fjärrvärme

• Solör totalt har höjt 
mest (53%)

• Solör, Adven och 
Nevel (SAN) är 
privatägda och har 
genomgående höga 
fjärrvärmepriser. 

• Etableringen för SAN 
är mestadels I små 
kommuner. Totalt finns 
de idag i 26% av 
landets fjärrvärme-
kommuner (71 av 276 
kommuner).
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